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Organizacion Productiva

La organizacion de tipo productiva, 0 la
empresa productiva transforma materias primas a través de un
proceso productivo con la finalidad de obtener bienes. En este
proceso de transformacion intervienen los estudiados factores de la
produccion, tales como materias primas, maquinarias, recursos
humanos.

El valor de estos componentes constituyen el precio de costo
industrial del bien, no solo son determinantes del precio de venta los
valores de las materias primas, sino también lo son los costos que
insume la transformacion de esos insumos para obtener el bien.
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A partir de julio de 2015, con Resolucion
ASFI/570/2015 de 27.07.2015 se incluyen
como crédito productivo, los créditos
destinados al sector turismo (para capital de
inversiéon) y a la produccion intelectual.

ASFI

UTORIDAD DE SUPERVISIO
)EL SISTEMA FINANCIER!

STADO PLURINACIONAL DE BOLIV

Clasificacion de la cartera por destino del crédito:

ACTIVIDADES

Agricultura y ganaderia

Caza, silvicultura y pesca

Extraccion de petréleo crudo y gas natural

Minerales metalicos y no metalicos

Industrial manufacturera

Produccién y ditribucién de energia eléctrica, gas y agua
Construccioén

Turismo (**)

Produccion intelectual (**)

Ventas al por mayor y menor

Hoteles y restaurantes

Transporte, almacenamiento y comunicaciones
Servicios inmobiliarios, empresariales
Servicios de la administracion publica
Servicios sociales, comunales y personales

Otros servicios

— Productivo (*)

} Comercio

-~ Servicios




Asistencia
Téchica

Como parte del financiamiento al sector
productivo, las Entidades de Intermediacion
Financiera podran incluir la asistencia
técnica al deudor, de manera directa o
indirecta, mediante la contratacion de
terceros especializados o a través de
alianzas estratégicas.

Las Entidades de Intermediacion
Financiera que no cuenten con tecnologias
crediticias especializadas para atender a
segmentos del sector productivo de Ila
micro, pequefia y mediana empresa, urbana
y rural, artesanos Yy organizaciones
econdmicas comunitarias, podran establecer
alianzas estratégicas con otras entidades
financieras, para la generacion y gestion de
cartera de creditos en dichos segmentos.




Periodo de gracia en
créditos para capital
de inversion

Los planes de pago de los créditos para capital de
inversion destinados al sector productivo, deberan
contemplar un periodo de gracia para la amortizacion
a capital. El periodo de gracia se estructurara en
funcion al periodo de implementacion de la inversion;
este Gltimo entendido como el plazo que supone la
compra, transporte, instalacion, prueba y puesta en
produccion de la inversion objeto del crédito. El
periodo de gracia debe ser determinado de acuerdo a
metodologia y procedimiento establecido por cada
Entidad de Intermediacion Financiera. Si el periodo de
implementacion de la inversion financiada no es
mayor al periodo de pago entre cuotas, no corresponde
la otorgacion del periodo de gracia.



Gestion del
crédito al sector
productivo

Para la gestion de la cartera de créditos al sector
productivo, la politica de créditos de la Entidad de
Intermediacion  Financiera  debe  establecer
minimamente:

El desarrollo e implementacion de productos
financieros orientados al sector productivo.

Las gestiones para la insercion en el mercado
de los productos financieros destinados al
sector productivo.

El otorgamiento de financiamiento a las
actividades economicas comprendidas en las
cadenas productivas.

Los porcentajes de participacion y crecimiento
de dicha cartera en los portafolios crediticios
de la Entidad de Intermediacion Financiera, en
el marco de los niveles minimos y las metas
intermedias de cartera, determinados por la
legislacion y normativa vigente.




Gestion de la
cartera de
créditos
agropecuarios

El proceso de levantar y verificar informacion en
el sitio de produccion, es indispensable para la
otorgacion y evaluacion del credito.

El ciclo productivo, como base para la evaluacion
de la capacidad de pago del deudor, debe
determinar los momentos oportunos para
desembolsos y planes de pago del credito.

Los factores de produccion: sistema manual,
semimecanizado 0 mecanizado, produccion
intensiva 0 extensiva, sistemas de riego y otros
que la entidad supervisada determine, asi como las
caracteristicas de las regiones geogréaficas, deben
ser considerados en la evaluacion del credito.

Las actividades adicionales deben ser incluidas en
la determinacion de la capacidad de pago del
productor agropecuario junto con la actividad
principal.

La dispersion de los productores agropecuarios en
el area rural, requiere que la entidad supervisada
establezca mecanismos adecuados para el
seguimiento y recuperacion del crédito.




Tipos de crédito
agripecuario

* Crédito agropecuario debidamente garantizado.
= Crédito con garantias reales.

- Creédito agropecuario estructurado.

- Crédito agropecuario por producto almacenado.

-+ Credito agropecuario para produccion por contrato.

- Credito con garantias no convencionales.



Garantias No Convencionales

Las garantias no convencionales son formas de respaldo o seguridad que pueden utilizarse
en diferentes transacciones o acuerdos, y que no se limitan a las garantias tradicionales
como las hipotecas o las fianzas. Aqui hay una breve explicacidon de cada una de las garantias
no convencionales mencionadas:

Fondo de Garantia:

Un fondo destinado a cubrir pérdidas o riesgos en una transaccion o contrato. Puede
ser creado especificamente para respaldar un proyecto o acuerdo en particular.

Seguro Agrario:

Un seguro disefiado para proteger a los agricultores contra pérdidas causadas por
eventos como desastres naturales, plagas o enfermedades que afecten a los cultivos o
al ganado.

Documentos de propiedad en custodia de bienes inmuebles y predios rurales:
Documentos legales que respaldan la propiedad de bienes raices o terrenos rurales, los
cuales pueden ser utilizados como garantia.

Activos no sujetos a registro de propiedad:

Bienes o activos que no requieren un registro de propiedad formal, pero que aun
pueden ser utilizados como garantia.

Contrato o documento de compromiso de venta a futuro:

Un acuerdo legal que compromete a una parte a vender un bien en el futuro a un
precio acordado.

Avales o certificaciones de organismos comunitarios u organizaciones territoriales:
Garantias proporcionadas por entidades comunitarias u organizaciones territoriales
qgue respaldan la solidez financiera o el cumplimiento de un compromiso.



Garantias No Convencionales

Producto almacenado:
Mercancias o productos almacenados que pueden servir como garantia para obtener
financiamiento o préstamos.
Semoviente:
Animales vivos, como ganado, que pueden utilizarse como garantia.
Patente de propiedad intelectual:
Derechos legales sobre una invencion, disefio o proceso que pueden utilizarse como
garantia.
Derecho sobre el Volumen Forestal Aprovechable:
El derecho a aprovechary utilizar una cantidad especifica de madera de un bosque, que
puede ser utilizado como garantia.
Producto agricola:
Cultivos o productos agricolas que pueden ser utilizados como garantia.
Planilla de avance de obra:
Documento que detalla el progreso de una obra en construccion, utilizado como
garantia en contratos de construccion.

Estas garantias no convencionales demuestran la diversidad de activos y acuerdos que
pueden respaldar transacciones financieras o contratos, y ofrecen opciones mas alla de las
formas de garantia mas tradicionales.



Tasas de interés al sector
productivo

~ TAMARNO DE LA UNIDAD PRODUCTIV
MICRO
11.50%
PEQUENA
7%
MEDIANA
6%
GRANDE
6%

Segun el Régimen de Tasas de Interés al Sector Productivo establecido en el Decreto Supremo N°2055.

~~
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METAS DE EXPANSIC'),N DE LA
COBERTURA GEOGRAFICA DE
LOS SERVICIOS FINANCIEROS

ASFI establecera las metas anuales de expansion de la cobertura geografica de los
servicios financieros para cada entidad de intermediacion financiera.

ASFl publicara mensualmente en el sitio web de la Red Supernet, el Mapa de Cobertura
Geografica de los Servicios Financieros vigente, el cual presentara los municipios del pais,
clasificados en niveles de nula, baja, media y alta cobertura geografica de servicios financieros.

Las entidades de intermediacion financiera consideraran el citado Mapa de Cobertura
Geografica de los Servicios Financieros, para instalar el nimero de puntos de atencion financiera
asignado por ASFl, en municipios con nula cobertura de servicios financieros, en cumplimiento
de las metas anuales de expansion de cobertura geografica.

Una vez que ASFI, mediante nota formal, acepte la solicitud inicial o intenciéon, la entidad
de intermediacién financiera debe iniciar el tramite de apertura del punto de atencidn
financiera, conforme establece el presente Reglamento, en un plazo no mayor a los sesenta (60)
dias calendario de la aceptacion.

Oficinas centrales, sucursales, agencias fijas, agencias mdviles, locales compartidos, oficinas
externas, puntos corresponsales financieros, puntos corresponsales no financieros y oficinas
feriales de atencidn recurrente.
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Diciembre de 2007 Agosto de 2019

220 municipios (65%)
con coberturade
servicios financieros

Municipios con cobertura financiera
Municipios con nula cobertura financiera
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Junio 2021

260

municipios
con cobertura.

Nivel de
cobertura

MUNICIPIOS
CANTIDAD %
120 3540%
70 20,65%
70 20,65%
79 23,30%
339 100%

15



SERVICIOS Y ATENCION A PERSONAS DEL AREA
RURAL

El cliente y el usuario reciben educacidn financiera basica que podra ser provista
por la entidad supervisada, por la Autoridad de Supervision del Sistema
Financiero (ASFI) y/o por diferentes organismos publicos o privados.
Identificacion de necesidades.- Los clientes y/o usuarios reciben por parte de
los funcionarios de las entidades supervisadas atencion acorde a las limitantes
de actuacion que puedan presentar, sin que ello afecte o menoscabe el goce o
ejercicio de los derechos que tiene toda persona en condiciones de igualdad.
Realizar sus actividades de manera diligente vy segura, en relacion con los
productos y/o servicios que proveen de acuerdo con las disposiciones legales y
la normativa vigente, brindando una atencion eficaz y oportuna a Los clientes
y usuarios.
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